Schnellkampagnen

Haufig stehen Marketingmitarbeiter vor der Herausforderung den Vertrieb auf die Schnelle zu
unterstitzen, um gemeinsam den Umsatz kurzfristig anzukurbeln, weshalb eirsufwéndig erstellte
Kampagne nicht immer das geeignete Mittel istHier kann das SchnellkampagnerWerkzeugschnell
und einfach Hilfe leisten.

Eine zielgerichtete Bearbeitung bestimmter Kunden oder Leads kann oft zu einem schnellen Erfollydiiimesh. konnen Sie
alternativ aucltiLeads, die Sie von einem externen Adressenhandler bezogen haben in Microsoft Dynamics CRM einspielen, um Ihi
Vertrieb zu unterstiitzen. Versenden Sie im ersten Schritt beispielsweise einen persodnlichen Brief an alls beadsidavom
Vertriebsleiter oder Account Manager unterzeichnetes Schreiben.

Im Anschluss rufen die Vertriebsmitarbeiter oder ein-Calhter, diese Leads an, um sie zu klassifizieren. Erst danach beginnt
die eigentliche Vertriebsarbeit.

Vergessen 8inicht zwischendurch die Reaktion der Leads in der Kampagne zu erfassen, so dass Sie kontinuierlich den Erfolc
verfolgen kdnnenSie erhalten nicht nur einen Uberblick dariiber, wie viele Kunden und potentielle Leads die Kampagne Ihnen
gebracht hat, sondeprofitieren auch bei der ndchsten Kampagnenplanung von der Erfahrung, die Sie gesammelt haben.
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| Firmenname Fiir ausgewshite Datensatze t | Primarer Kontakt E-Mail (Primarer Kontakt) |
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Alfreds Futterkiste GmbH Fir alle Datensatze auf aktueller Seite

Pppeee

Albau inc. AG Fr alle Datensatze auf allen Seiten
Bke Store GmbH 004909233766... Hamburg
Das Fahrradiadchen 004306632345  BadBramstedt  Peter Meier peter.meier @fahrrad.de
Fahrad und mehr GbR 0049 0923 3766... Manchen

Hallerwiese AG 0049 0923 3766.... Frankfurt am Main

Hamburger Bikes und mehr GmbH 0049 0923 3766... Brunsbiittel

Herbert Meier GmbH & Co. KG 0049 0923 3766... Nurnberg Herbert Meier herbert.meier @meier. de
Obermeier AG 0049 0923 3766... Bad Harzburg

WFS GmbH & Co. KG 00490923 3766... Gottingen
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17 Starten Sie, indem Sie die Leads markieren, die in die Schnellkampagne einbezogen werden sollen, und klicken Sie auf
0Schnell kampWghkeeanr Stel AEgd. ausgew2hlte Datensatzeo.
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21 Es offnet sich der Assistent zum Erstellen von Schnellkampabdi@rkénnen Sie der Kampagne einen Namen geben, sie
mit einem Aktivitatstypverkntipfen, die Aktivitat naher definieren und ggf. die Schnellkampagne einem lhrer Vertriebsmitarbeiter
zuordnenK| i cken Sie auf AWeitero, um die Kampagne zu benennen
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31 Im dritten Schritt des Assistenten wahlen &is, mit welchem Aktivitatstyp die Kampagne verbunden seirvgélilen Sie

z.B. Telefonanruf, wenn die Schnellkampagne per Telefon erfolgeikdoll. c k en Si e auf AWeiter .
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